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Tijdens de Regio Business Dagen staat de ontmoeting centraal.

Zeker in een tijd van toenemende digitalisering is “live communication”
belangrijker dan ooit. Digitaal brengt (mits goed ingezet) gemak,
visibility en snelheid met zich mee. Maar zonder persoonlijk
aanspreekbaar te zijn verliest het haar kracht.

Op basis van dit gegeven brengen wij wederom meer dan graag vraag en aanbod in Zuidoost-Brabant
fysiek bijeen. Een uniek moment voor ondernemers en beleidsmakers uit te regio om te
netwerken met bestaande relaties, het opdoen van nieuwe contacten/prospects en het
delen van kennis. De enige plek waar dit in de maximale variant gebeurt, zijn de
Regio Business Dagen 2012.

RBD beursvloer en pleinen
Buiten de focus die een regio kent, treft u op RBD
Eindhoven alle denkbare branches aan waaronder:

e Automatisering & ICT

e Automotive- Hightech Industrie

e Bedrijfsinrichting, -verzorging en -meubilair

e Zakelijke-, financiéle fienstverlening

e Bank- en verzekeringswezen

e Bouwen, wonen en techniek

e Communicatie, reclame, grafisch

e Horeca & toerisme

e (Internationale) Handel & horeca

e Landbouw, natuur en milieu

e Overheid, politiek en andere non-profit
organisaties



RBD Inhoudelijk

RBD Social

&

RBD Promotie
Om uw deelname aan de Regio Business Dagen tot een succes te maken wordt deze
ondersteund door een uitgebreide, zeer gerichte promotie campagne. Onder meer

door de met ons samenwerkende uitgevers, u als exposant en onze marketing
campagne wordt gefocust op de ondernemers in de regio en uiteindelijke
opdrachtgevers. Het spreekt voor zich dat de Regio Business Dagen zich
tevens mogen verheugen op veel publiciteit voor, tijdens en na het event.
0ok u als exposant profiteert van deze gerichte, multimediale
campagne die aan niemand zijn aandacht ontsnapt!
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Nog even de voordelen voor deelname op een rij:
e Onderhoud en intensivering van bestaande relaties.
e Het leggen van nieuwe contacten onder de
ca. 250 standhouders en 5.000 andere bezoekers.
e Efficiency door een compleet vraag een aanbod
onder 1 dak.
e Het vergroten van uw naamsbekendheid,
onbekend maakt immers onbemind.
e Verkoop van een product en/of dienst,
het uitbrengen van offertes.
e Introductie, het tonen van een nieuw product
en/of dienst.
e Het verbeteren van uw concurrentiepositie.
e Het event gebruiken voor het delen van kennis
en/ of het doen van marktonderzoek.
e Introductie van u als nieuwe onderneming.
e Profiteer van schaalvoordeel door samen deel
te nemen.
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www.regiobusinessdagen.nl



